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Thomas en Merel \\esterlaken

‘Nu moet BBB het nog waarmaken’
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Thomas en Merel namen in 2021
het boerenbedrijf in Almkerk over
van Merels ouders. Hier melken
twee robots 24/7 zo’n 110 koeien,
die dagelijks tot 35 liter per dier
geven. Vanwege de wereldwijd
ingezakte vraag naar melk daalde

de melkprijs dit jaar al met 12,5 cent

per liter. Het zijn ‘uitdagende’ tijden
voor de agrarische sector, met
weinig tijd voor mooie dromen.

Stalvloer

Neem de nieuwe emissiearme stal-
vloer die boeren in Noord-Brabant,
zo luidde de maatregel tot voor
kort, in 2024 verplicht moesten
hebben aangeschaft. Een investe-
ring van vele tienduizenden euro’s.
Wat een oplossing leek, werd voor
veel boeren een nachtmerrie: al
minstens twee nieuwe stalvloeren
explodeerden. Inmiddels heeft

ook Wageningen University &
Research vraagtekens gezet bij

de werking van de emissiearme
stalvloeren. Hierdoor haalt volgens
Thomas en Merel geen agrariér het
momenteel in zijn of haar hoofd om
hiervoor diep in de buidel te tasten.
Inmiddels zijn de plannen gepar-
keerd, maar de verplichting blijft
als een dreigende wolk boven de
markt hangen.

Mest

Ander voorbeeld van ‘dwingend’
beleid van bovenaf is volgens
Thomas en Merel de geleidelijke
afbouw van de derogatiewet, die
boeren onder voorwaarden de
mogelijkheid biedt extra mest uit te
rijden. Gevolg van deze beperking
is dat onder anderen Thomas en
Merel hun overtollige mest in (CO,-
uitstotende) vrachtwagens moeten
afvoeren naar Zeeland en in

plaats daarvan kunstmest moeten
aanschaffen voor de productie

waarvoor relatief veel (CO,-rijk)
aardgas nodig is. Het afvoeren van
duizend kuub mest kost het bedrijf

van Thomas en Merel al gauw

€ 15.000 per jaar. Daarbij komen
de kosten van de kunstmest, die ze
extra moeten aanschaffen.

Fosfaatrechten

En dan zijn er nog de fosfaatrech-
ten. Melkveehouders betalen hier-
voor € 7000 per koe. Dat bedrag
komt boven op de aanschaf van
het dier: zo’n € 2000. Thomas en
Merel Westerlaken zouden graag
zelf hun vee fokken, maar vanwege
de onduidelijkheid over nieuwe
wetten, regels en maatregelen
kunnen ze hiervoor geen vergun-
ning aanvragen. “Het liefst wil je
een gesloten bedrijf en je eigen
bloedlijnen fokken”, zegt Thomas.

Rode koe

Thomas kan zich levendig voor-
stellen dat collega’s met een verhit
hoofd hun trekker richting het
Binnenhof sturen. “Het is vooral de
onduidelijkheid die ons opbreekt”,
zegt de Almkerkse melkveehouder.
Toch heeft hij hoop. “Het gaat alle-
maal goedkomen. Merel en ik staan
er vrij nuchter in. Het zal niet vanzelf
gaan, maar nu Nederland massaal
op de BBB heeft gestemd, hebben

we meer hoop op duidelijkheid.
Hoewel BBB het natuurlijk nog wel
moet waarmaken.”

Ook hoopt Thomas dat de kloof
tussen stad en platteland wordt
verkleind. “Burgers hebben af en
toe geen flauw idee”, zegt Merel
hierover. “Soms hebben we op het
erf een groep mensen uit de stad op
bezoek. Komt er een rode koe voor-
bij, vragen ze of die chocomel geeft.
Echt waar! Pure onwetendheid, net
als de minister op veel vlakken.”

Van der Nat Rijswijk

Thomas kende Joost-Jan van der
Nat al védrdat hij met Merel ging
samenwonen. “Toch vond ik het
belangrijk dat ook Merel een klik
met Joost-Jan had, en gelukkig was
die er”, vertelt de agrariér. “Joost-
Jan is een plezierige vent, in voor
een geintje en serieus als het moet.
Zijn kantoor regelt het gewoon
voor je.” Zelf was Thomas eerder al
klaar met de grotere verzekerings-
maatschappijen. “Je wordt van het
kastje naar de muur gestuurd. Je zit
z6 een halve dag aan de telefoon.
Bij Van der Nat wordt het als je belt
meteen geregeld. Dat geeft me rust
én het scheelt tijd.” ®



